@ Hitachi Solutions

Offre Al Playbook

Pourquoi le Al Playbook
est-il essentiel pour les
organisations ?

Compréhension claire de la
technologie disponible pour s’aligner
sur les cas d’utilisation pertinents

Mettre en place les piliers de
gouvernance nécessaires pour
soutenir une stratégie d’lA

Comprendre clairement les colts
et le retour sur investissement des
cas d’utilisation de I'l|A

Etablir des modéles clairs pour
I'utilisation de I'lA au sein d’'une
entreprise afin d’en assurer

la reproductibilité

Qu’est-ce que I'offre
Hitachi Solutions
Al Playbook ?

© Le HSE Al playbook est un
engagement stratégique visant a
aider les clients a mettre en place les
bons composants pour adopter I'lA
en tant que structure.

©@ Loffre consiste en une série
d’ateliers organisés par Hitachi
Solutions pour aider les clients a
se familiariser avec les capacités
de I'lA, tout en planifiant les étapes
nécessaires au déploiement de I'lA
au sein de leur entreprise.

© Loffre comprend des sessions de
visualisation pour aider les clients
a identifier et a prioriser les cas
d’utilisation de I'|A a développer.

© Le résultat de 'engagement est un
plan détaillé des étapes nécessaires
a I'adoption de I'lA au sein du
parc informatique d’un client, ainsi
qu’un ensemble de cas d’utilisation
techniquement affinés a fournir lors
d’une phase ultérieure ou par le
client lui-méme.



Phases du playbook

L offre est segmentée selon les phases

suivantes afin de garantir des méthodes
de travail rationalisées et un rendement

maximal de I'engagement.

Education

©@ Fournir aux clients une vue
des offres Microsoft Al

© Comment la solution peut étre déployée

© Exemples de cas d’utilisation /
démonstrations

Compréhension

© Comprendre I'environnement
actuel des clients

© Comprendre les défis et les dépendances
liés a la mise en ceuvre de I'lA

© Documenter les zones de risque
pour la mise en ceuvre de I'lA

Visualisation

© Aider les clients a identifier les
problématiques opérationnelles ou les
ameéliorations a apporter grace a I'lA

© Hiérarchiser les cas d’utilisation identifiés
en vue d’un perfectionnement technique

Planification

© Présenter les résultats des sessions de
visualisation et d’affinage technique

©@ Présenter la feuille de route technique

avec domaines clés pour I'adoption de I'l|A

Chronologie de
I’Al Playbook

Education & Compréhension
Semaine 1

® Organiser des sessions

de formation a I'lA

® Organiser des ateliers techniques

Organiser des ateliers de visualisation

Visualisation & Planification
Semaine2-3

® Organiser d’autres ateliers

©® Organiser des sessions de design
thinking et de visualisation

® Organiser d’autres sessions
de validation technique

® Mise a jour du contenu du plan
détaillé pour les informations
spécifigues au client

Planification & Presentation

Réunion d’évaluation du client

(Optionnel)
Implémentation du cas d’utilisation
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